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Informacion corporativa

Introduccion

En BLB Correduria de Seguros comenzamos nuestra actividad en el afio
2006, fruto de la asociaciéon de un grupo de profesionales con una extensa
experiencia y amplio conocimiento que nos ha situado como uno de los
nuevos referentes de la mediacion de seguros a nivel nacional.

Todo esto nos permite atender y prestar un servicio profesional a mas de
10.000 clientes tanto nacionales como internacionales, particulares y
empresas que han depositado su confianza en nosotros.

Desde nuestros inicios, nos hemos focalizado en el sector empresarial,
apostando claramente por la formacion y especializacidon de nuestro equipo,
dirigiendo nuestra actuacion en las siguientes areas:

e Gerencias de riesgos y valoracién de activos.
e Defensa de siniestros.
e Colocacion de riesgos.

Todo ello buscando ofrecer valor afladido a nuestros clientes, sobre la base
del conocimiento de su negocio y problematica especifica, y ayudandoles en
el desarrollo de su actividad, ofreciendo las mejores soluciones en materia
de seguros y ocupandonos de la proteccion de su patrimonio personal y
corporativo, aportando nuestra colaboracién en la consecucién de sus
objetivos de negocio.
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VOLUMEN DE PRIMAS PROFESIONALES AL
INTERMEDIARIAS SERVICIO DEL CLIENTE

+8.500 +1.500

CLIENTES PARTICULARES CLIENTES CORPORATIVOS

+4.500 +16.000

N° SINIESTROS N° POLIZAS EN VIGOR
ATENDIDOS ANUALMENTE

J;c"f;‘ Asociacion de Laboratorios
/. f_'«‘ft'&_"f._ Acreditados de Andalucia

GEACOP [®ADECOSE
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Posicionamiento geografico

Malaga I Algeciras I Sevilla I Madrid I Barcelona I Casa Blanca
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Mercado objetivo

Sectores a los que nos dirigimos
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Construccion >>> Linea Especialista
Transporte y Logistica

Automocién

Administracién Publica

Agricultura

Fabricacién de materiales

Industria alimentaria

Mineria e industrias extractivas
Maquinaria y equipamiento industrial
Educacion, enseflanza, formacién
Hoteleria, hosteleria y turismo
Ingenieria

Servicios portuarios

Seguridad

Restauracion

Colectivos profesionales
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Mercado objetivo SEGUROS

Productos que ofrecemos

A través de nuestro equipo de suscripcion, estudiamos soluciones a medida para nuestros clientes cubriendo los diferentes riesgos a
los que se enfrena en el desarrollo de su negocio.

Responsabilidad Civil

Ramos especialistas COMIMELENEEE
Responsabilidad Civil Profesional Rotura de equipos electrénicos
Rdad. Administradores y Directivos Todo Riesgo Construccion P&l
Rdad. Medioambiental siErE B Lilaguinente Cascos
Multirriesgo de empresa RC Construccion Accidentes
TRDM Caucién

Asistencia en viaje

Transporte Afianzamiento

Todo Riesgo Arte Decenal de dafios
Crécio Flota de vehiculos

Previsién Social
(Accidentes, Salud, Vida, Ahorro)




Valor ahadido

Qué aportamos

Equipo especializado en la gerencia de riesgos

* Experiencia media en el sector >15 afios
e Disefo de programas de seguro adaptados a las necesidades del cliente

Personal experto y eficiente en la gestion y administracion de los contratos

* Inspeccion de riesgos
e Valoracion de activos
e Atencion directa al cliente (suplementos, certificados, consulta de recibos, ...)

Teléfono de acceso directo para atencién de siniestros

e Responsable de cuentas directo - 24 horas
e Gestidn del siniestro en el momento
e Ayuda en la gestion y toma de decisiones

Equipo especialista en la defensa de siniestros
e 22 peritacion
e Valoracion
e Negociaciéon con compafias

BLB
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PROTECCION
AGILIDAD

CONFIANZA

SATISFACCION
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Factores de diferenci:

— ==

Nuestros valores nos comprometen a saber escuchar y responder a las
necesidades de nuestros clientes, ofreciéndoles soluciones de calidad
para lograr su satisfaccion.




Valor ahadido

Factores de diferenciacion

CERCANIA ESPECIALIZACION
Estamos cerca de nuestro Nuestro profundo
cliente. conocimiento del mercado,
Conocemos su negocio. nos permite ofrecerle la
Le escuchamos. mejor solucion.
Compartimos sus La formacién y experiencia
inquietudes. son nuestro principal activo
Conocemos sus y la mejor manera de
necesidades. aportar valor afladido al
cliente.

INDEPENDENCIA

Somos imparciales e
independientes.
Representamos y

defendemos los intereses de
nuestro cliente.
Realizamos un analisis

objetivo del riesgo.

BLB

SEGUROS

ACTITUD

Compromiso para alcanzar
la mejor solucion para
nuestro cliente.
Dedicacién, seguimos
adelante hasta tener éxito

para nuestros clientes.
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Colocacioén de riesgos
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Inspeccidon y Analisis de Riesgos

e Visita fisica y estudio de deteccidn de riesgos.
e Evaluacion de frecuencia e impactos probables y maximos.
e Elaboracién del informe de andlisis de riesgos recogiendo los puntos anteriores.

Auditoria del programa actual
e Anélisis de las condiciones aseguradoras del actual programa de seguros (coberturas, limites de indemnizacion,
franquicias, etc.).
e |dentificacion y examen de las posibles mejoras a incorporar al programa de seguros, en funcion de las necesidades

detectadas al analizar el programa actual.
e Evaluacion del posible coste de las mejoras anteriores en funcién de nuestra experiencia de mercado.

Disefio y negociacion de pdlizas

e Disefio del programa de seguros recomendado para el Cliente.

e Negociacion con la actual aseguradora para incorporar mejoras y adaptar el actual programa de seguros al disefio como
programa objetivo.

* Busqueda de alternativas con otros mercados aseguradores.

* Analisis y comparacion de las distintas alternativas encontradas. Examen de ventajas e inconvenientes de cada una, y
asesoramiento profesional para valorar las diferencias tecno-aseguradoras entre las distintas opciones.

e Elaboracién del informe, presentando las conclusiones de los trabajos anteriores.
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Procedimiento de actuacion SEGUROS

Gestion y Administracion de los contratos

4 e Revisién y comprobacion de las condiciones, capitales y coberturas incluidas en las pdlizas.
* Adecuacion de los condicionamientos a emitir por las compafiias aseguradoras.
e Administracion de pélizas, suplementos.

Auditoria del programa actual

* Defensa de los intereses del Cliente en todos aquellos siniestros que sufran con cargo a las pélizas contratadas.

e Asesoramiento en la declaracion, tramitacién y defensa en siniestro, tanto en los aspectos técnicos como juridicos.
e Seguimiento hasta su total liquidacion

* Inspeccion de riesgos

e Valoracion de activos

Auditoria de seguros

Defensa en siniestros

Intensidad

o 22 Peritacion

o Valoracion

o Negociacion

Frecuencia
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SEGUROS

;s Hablamos?

Aportamos valor a nuestros clientes a partir de nuestra
experiencia y conocimiento del sector, disefiando soluciones
personalizadas.

©

65577 51 96

952 00 67 20
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info@blbcorreduria.com

www.blbcorreduria.com @ @
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